BAB Il

METODE PELAKSANAAN
3.60 Aspek Produksi

a. Tempat pelaksanaan
Tempat yang digunakan dalam pembuatan produk “JerPay Mint” yaitu di
Ds. Kedanyang RT 02 RW 02.
b. Metode Pembuatan Produk
> Alat
Dandang/Kukusan, Selang, Kompor gas, Tabung gas, Kemasan botol,
Label, Timbangan, Wadah, Pisau, Gunting, Telenan , Lap, Beaker
glass, Batang pengaduk, Gelas ukur 10ml, Pipet tetes, Lem tembak dan
alatnya, Masker, Face shield, Sarung tangan, Kardus dan Segel.
» Bahan
Kulit buah jeruk, Ol. Metha pip, Alcohol 96%, Aqudest dan Es batu.
» Formulasi
Berdasarkan rapat pada tanggal 24 Mei 2021 telah dilakukanperbaikan
formulasi untuk meningkatkan ketahanan dengan formula yang dipilih
dan digunakan yaitu 80 % destilat kulit jeruk, 19,8% alcohol 96% dan
0,2% ol. Metha pip.
» Cara Pembuatan “JerPay Mint”
Cara pembuatan “JerPay Mint” dapat dilihat pada link berikut
https://drive.google.com/file/d/1HrERk-
1pi3TFoLhsca3UE6AFOmdWNaea/view?usp=drivesdk
1. Sortir kulit jeruk manis dan potong kecil kecil.
2. Kemudian cuci bersih kulit jeruk manis menggunakan aquades
3. Timbang kulit jeruk manis.
4. Lakukan destilasi sederhana kulit jeruk manis untuk mendapatkan
destilat minyak atsiri.
Setelah didapatkan minyak atsiri lakukan formulasi.
Formulasi dilakukan dengan menambahkan bahan tambahan
seperti alkohol 96% dan ol. Mentha pipi ad homogen.
7. Kemudian masukkan ke dalam botol, beri segel dan label untuk
keamanan produk.
8. Masukkan ke dalam kemasan sekunder.

o o

3.61 Manajemen Usaha
Tahapan-tahapan dalam pelaksanaan program yaitu dengan menggunakan
diagram sebagai berikut:


https://drive.google.com/file/d/1HrERk-1pi3TFoLhsca3UE6AF0mdWNaea/view?usp=drivesdk
https://drive.google.com/file/d/1HrERk-1pi3TFoLhsca3UE6AF0mdWNaea/view?usp=drivesdk
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Gambar 2. Metode Manajemen Usaha
Survey Pasar

Kami melakukan survey pasar sebanyak dua kali untuk mengetahui
minat masyarakat. Survey pasar pertama untuk mengetahui keinginan
dan minat masyarakat terhadap produk, sedangkan survey pasar kedua
untuk melihat kesukaan masyarakat terhadap aroma, ketahanan dan
kemasan dari produk kami.

Keunggulan dan Keunikan Produk

Produk yang kami buat dari bahan alami limbah kulit jeruk, dan ol.
Metha pip sebagai tambahan aroma. Produk kami tidak menimbulkan
efek panas setelah digunakan dan dapat meredakan mual serta
meningkatkan mood seseorang.

Branding Produk

Untuk menjadikan produk kami layak digunakan masyarakat dan
meningkatkan penjualan, kami menggunakan beberapa strategi
pemasaran, seperti pemberian gratis ongkir dan pemberian diskon.
Yang diharapkan dapat menarik perhatian masyarakat karena harga
lebih terjangkau. Kedepannya kami akan membuat variasi ukuran dan
aroma dari berbagai macam jeruk atau tumbuhan lainnya.

Strategi pemasaran

Kami melakukan penjualan secara online maupun offline. Dengan
memberikan gratis ongkir, diskon pada pembelian lebih dari 10 pcs,
give a way dan paid promote. Selain itu, produk kami juga tersedia di
beberapa apotek dan praktek bidan di wilayah gresik. Bagi para
customer yang akan membeli produk “JerPay Mint” kami juga
menyediakan layanan Cash On Delivery (COD) untuk wilayah Gresik
dan disediakan juga pengiriman barang melalui beberapa jasa antar
untuk wilayah luar kota. Hal ini ditujukan untuk memudahkan
masyarakat dalam pembelian produk kami. Untuk bukti pendukung
dapat dilihat pada lampiran 2 (a).
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Gambar 3. Struktur Organisasi

Berikut merupakan job desk masing-masing bagian:

a)
b)
c)

d)

Ketua : Bertangguangjawab terhadap kelangsungan hidup usaha,
mengawasi Kinerja bagian produksi, bagian pemasaran dan keuangan.
Produksi : Memproduksi “JerPay Mint” baik skala besar maupun kecil
sesuai tahap yang telah ditentukan.

Keuangan : Mengawasi perputaran uang perusahaan dan mengontrol
pembayaran.

Pemasaran : Mempromosikan “JerPay Mint” ke masyarakat luas melalui
strategi yang telah ditetapkan serta menanggapi kritik dan saran dari
pembeli.



